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L app innovativa

Arriva «Caricami»:
il telefono in mobilità
non si spegne più

Viene chiamata «nomofobia», il 
terrore di restare sconnessi dalla 
rete e che spesso si fa breccia già 
dai primi segnali di batteria scari-
ca. Per non farci prendere dal pani-
co e cambiare i nostri piani non ap-
pena il simbolo della batteria va 
sotto la soglia del 20%, Fibppo Za-
netti (che è anche l’amministratore 
delegato), Marco de 
Palma, Saverio Mur- 
gia, Luca Nardelli 
hanno creato la start- 
up «Caricami» per ri-
solvere il problema.
Una realtà italiana 
giovanissima, nata il 
primo agosto 2019 e 
attiva a Milano solo 
dallo scorso novem-
bre si basa sul con-
cetto di sharing eco-
nomy. L’idea è quella 
di dare la possibilità 
a persone in movi-
mento di poter ricaricare il proprio 
device (smartphone o tablet) gra-
zie a un power bank rental, ovvero 
noleggiando un caricabatterie por-
tatile. Come altre applicazioni di 
sharing economy basta scaricare 
l’app sul cellulare (disponibile sia 
per iOS sia per Android). Tramite 
la mappa interattiva che comparirà 
sullo schermo sarà possibile sele-
ziona la base «Caricami» più vicina 
e raggiungerla. Inquadrando con il 
telefono il QR code, la base sbloc-
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Le stazioni
«Caricami» 
presenti a 
Milano presso 
gli esercenti

Fondatore
Marco
de Palma, uno 
dei fondatori 
della startup 
innovativa 
«Caricami»

cherà un power bank con una po-
tenza di 5000mA e tre connettori 
tra i più comuni per permettere 
l’utilizzo con tutte le tipologie di 
dispositivi mobile presenti sul 
mercato.

La comodità sta, come per le 
bicicletta in sharing, nel poterla 
restituire, una volta caricato lo 
smartphone nella stessa base op-
pure in una base diversa. Ogni 
stazione contiene fino a 8 power 
bank e chi utilizza l’app potrà ve-
dere in tempo reale, la disponibi-
lità presente in ciascuna base. Le 
stazioni di ricarica sono al mo-
mento presenti a Milano presso 
100 esercenti, riconoscibili anche 
grazie all’etichetta adesiva in ve-
trina con il logo. «Siamo partiti 
con 2oomila euro grazie a busi-
ness angel e abbiamo investito 
nello sviluppo della piattaforma 
e delle batterie», spiega de Pal-
ma. «Abbiamo iniziato da poco 
ma abbiamo vogliamo crescere 
anche in altre città».

Il costo è di un euro all’ora ma 
sono attive delle promozioni an-
che a 50 centesimi.

Caricami prevede anche l’in-
stallazione di totem multimediali 
in aree dedicate a convegni e con-
gressi capaci di ospitare molte 
più batterie in modo da soddisfa-
re l’esigenza di più persone.

Emily Capozucca
©  RIPRODUZIONE RISERVATA

:

Ritaglio stampa ad uso esclusivo del destinatario, non riproducibile. Il logo della testata e i contenuti appartengono ai legittimi proprietari.

SCENARIO 1


